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LA SIMULAZIONE

L'Italia e lo spettro dazi
Una vittoria di Trump
cicosterebbe seimiliardi

Irincari alla dogana
per il nostro export
In caso di escalation

perso un punto di Pil
diFilippo Santelli

ROMA — Abbiamo provato a prende-
re sul serio la propaganda di Donald
Trump. In particolare una delle va-
ghe ed eclatanti promesse con cui
cercaditornare alla Casa Bianca: im-
porre dazi al 10% su tutte le importa-
zioni verso gli Stati Uniti. Se vinces-
se, e davverola mantenesse, il conto
per I'Italia e le sue imprese sarebbe
salatissimo. Nello scenario peggiore
il peso delle tariffe salirebbe di circa
6,5 miliardi di euro, mettendo le
aziende di fronte a un bivio: farsene
carico o rischiare di uscire dal mer-
cato. Ma sarebbe addirittura deva-
stante 'effetto di una guerra tariffa-
ria: all’Europa costerebbe un punto
di Pil, con i maggiori esportatori co-
me I'Ttalia a pagare di piu.. Costo che
vari esponenti della maggioranza so-
vranista, che tifano piti o meno aper-
tamente Trump, non sembrano con-
siderare.

Premessa necessaria: presa alla
lettera la proposta sfiora I'assurdo.
Gia oggi, per dirne una, quasi 550
prodotti sui circa 5.600 che passano
le dogane americane fronteggiano
dazi superiori al 10%, dallo yogurt ai
vestiti: finirebbero per scendere, se
la cifra annunciata da Trump fosse
applicata a tutti. C’¢ poi una bella
quotadibeni intermedi che le azien-
de Usa importano per le loro lavora-
zioni, e diventerebbero piu costosi.
Impossibile poi che I'eventuale in-
casso possa finanziare una significa-
tivariduzione delle tasse per le fami-

glie, visto che il gettito & molto infe-
riore. «Una strada difficile, anomala
e controproducente, che contraddi-
ce I'idea di una politica commercia-
le modulata sugli interessi nazionali
ed ein definitiva impraticabile», sin-
tetizza Claudio Colacurcio, econo-
mista e partner di Prometeia che ha
curato le simulazioni.

Immaginiamone allorauna piuira-
zionale: alzare di altri 10 punti i dazi
sui 3 mila prodotti che gia oggi sono
sottoposti a tariffe. In questo scena-
rio i costi fronteggiati dalle imprese
italiane, che nel 2023 sono stati 1,9
miliardi di dollari, salirebbero a 6
(circa 5,4 miliardi in euro). Unimpat-
to considerevole, visto che lo scorso
anno il valore complessivo del no-
stro export ¢ stato di 67 miliardi di
euro. C’e poi un’ipotesi pil1 estrema
e meno razionale, ma parliamo di
Trump: cioé che oltre a questo im-
ponga un 10% anche su tutti gli altri
beni che oggi passano liberi la doga-
na. In questo caso il costo per le im-
preseitaliane supererebbe i 9 miliar-
di di dollari, oltre sette in pit. Tra le
maggiori econornie europee, in en-
trambi gli scenari, la piti penalizzata
sarebbe la Germania, che pur nelle
difficolta resta corazzata da export,
ma I'Italia sarebbe subito dietro. E i
settori pinl colpiti sarebbero alcuni
pilastri manifatturieri:1a meccanica
- con un conto da 2 miliardi -, 1a mo-
da, 'alimentare, la farmaceutica.

Come reagirebbero le aziende?
Negli ultimi anni gli Stati Uniti si so-
no consolidati seconda destinazio-
ne del Made in Italy dietro la Germa-
nia, e con crescita ben superiore:
+5,8% tra gennaio e maggio, anda-
mento che a fine anno punta verso
uno storico sorpasso.

Pochissime multinazionali hanno
la mole per produrre negli Stati Uni-

ti e aggirare i dazi. Alcune, con pro-
dotti cosi unici da essere insostitui-
bili, potrebbero scaricare il costo sui
clienti. Ma & anche possibile che
una parte delle 44 mila aziende che
esportano oltre Atlantico possano
assorbire il costo per preservare il
proprio mercato. «Soprattutto se ri-
tenessero che 'aumento & tempora-
neo», spiega Colacurcio. «Quelle
che pero hanno margini a doppia ci-
fra, tali da poterselo permettere, so-
Nno una minoranza, circa una sutre».
Le altre dovrebbero scegliere tra al-
ternative dolorose: esportare in per-
dita o spedireilorobenia un indiriz-
ZO NUOVO,

Fin qui il solo impatto diretto. Ma
si pud immaginare che una levata di
dazi porti a ritorsioni, con effetti a
catena ben maggiori. Un rapporto
di Goldman Sachs per esempio ipo-
tizza che’Europa risponda con tarif-
feuguali e cheI'incertezza commer-
ciale si impenni ai livelli del 2018,
epoca del primo assalto tariffario di
Trump ad avversari e alleati: I'area
euro subirebbe una botta da un pun-
to di Pil e i Paesi piul colpiti sarebbe-
ro ancora Germania e Italia.

Al di la della forma della nuova of-
fensiva allora, sono proprio questi
costi di incertezza, molto pit di quel-
li alla dogana, che inquietano gli
esportatori d’Italia. E dovrebberoin-
quietare i politici che tifano Trump,
magari scommettendo - bell’azzar-
do - che alla fine prevalga il buon
senso: «A preoccupare - dice Cola-
curcio di Prometeia - non & tanto di
quanto alzerebbe i dazi, ma una vi-
sione del mondo che apre molte in-
cognite sul futuro del commercio».
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IL COSTO DEI DAZI DI TRUMP PER LE IMPRESE EUROPEE (valori in milioni di dollari)

Valori Scenario A: aumento di10 punti L Scenario B: aumento di 10 punti
2023 sui prodotti che gia oggi sono sottoposti a tariffe su tutti i prodotti importati negli Stati Uniti
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A Candidato Donald Trump, in corsa per la Casa Bianca
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