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Concordats, mancail tempo

Il viceministro Leo esclude la possibilita della proroga chiesta dai commercialisti
Indagine diltaliaOggi prevede un’adesione trail 5 el 10% deipotenzialiinteressati

Concordato preventivo biennale ol
fiato corto. Anzi, cortissimo. La soglia
delle adesioni potrebbe fermarsi (otti-
misticamente) a quota 500 mila su una
platea di potenziali interessati di
4.700.000 contribuenti. Un 10%, a vo-
ler vedere il biechiere mezzo pieno, per-
ché la percentuale, per i commereiali-
sti pit pessimisti, scende al 5%. Ma il
viceministro all'Economia Maurizio
Leo esclude la proroga della scadenza,
fissata al 31 ottobre prossimo.

Bartellia pag. 22

Leo chiude allaproroga: servono i dati. Ma negli studi si annaspa con le pratiche dei clienti

Concordato, flop dietro I’angolo
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DI CRISTINA BARTELLI di credibilita all'Europa”. Si  mercialisti hanno tempo fino
oncordato preventivo  deve approvare la legge dibi-  alle 24 perinviare le dichiara-
biennale col fiato cor-  lancio e occorre averetuttida-  zioni con la scelta sul concor-
to. Anzi, cortissimo. ticertie chiarientroil 31otto- dato, dopodiché Sogei dovra
Lasogliadelle adesio-  bre,haspiegatoilnumero2di  fare le estrapolazioni del rigo

ni potrebbe fermarsi (ottimi-
sticamente) a quota 500 mila
su una platea di potenziali in-
teressati di 4.700.000 contri-
buenti. Un 10%, a voler vede-
re il bicchiere mezzo pieno,
perché la percentuale, nel gi-
rone dei commercialisti pessi-
misti, scende drasticamente
versoil 5%. Tutto cid mentreil
tool messo a disposizione da
lunedi da Sogei e dall’Agenzia
delle entrate, con il foglio pre-
calcolato per l’adesione allo
scudo sanatoria dagli accerta-
menti per gli anni 2018-2022
(siveda altro articolo a pagina
23) se possibile fa agitare an-
cora di piu gli animi.
Proroga esclusa, Leo
spiega perché. Anche per-
ché aria di proroga non ne tira
proprio. Glaciale a tal proposi-
to la risposta di Maurizio Leo
alla lettera inviata dal Consi-
glionazionale dei dottori com-
mercialisti ai vertici dell’'am-
ministrazione. “Se dipendes-
se da noi, vorremmo dare una
proroga all'infinito del concor-
dato preventivo perché siamo
ben consapevoli dei problemi
dei professionisti e le impre-
se”, hadichiaratoieriil vicemi-
nistro all’Economia. Ma, ha
aggiunto, “siamo nell'impossi-
bilita oggettiva difarlo, abbia-
mo dilatato al massimo i tem-
pidipresentazione maorasia-
mo nella sessione di bilancio.
Dobbiamo anche dare segnali

via XX Settembre. Questo & il
motivo per cui tecnicamente
la proroga non si pud fare, per-
ché tutto & legato ai tempi del-
la presentazione in consiglio
dei ministri della legge di bi-
lancio e all'approvazione poi
nelle fasi parlamentari. “Que-
sto & il motivo per cui quella
data purtroppo deve rimane-
referma".

Informazioni nel casset-
to. Quindi, ha aggiunto Leo,
“il ministero, 1'agenzia delle
entrate e Sogei hanno fatto
un'operazione molto impor-
tante perché il giorno 14 verra
messa a disposizione di tutti i
contribuenti, nel loro cassetto
fiscale, la ricostruzione di tut-
ti i redditi, di tutto quello che
dovrebbero pagare".

Un’operazione che arriva
pero a sole due settimane dal-
la conclusione di una misura
cheha vistoritocchi in corsa fi-
no all’8 ottobre scorso, data di
pubblicazione in Gazzetta Uf-
ficiale della legge 143/2024 di
conversione del dl 113/24, dl
omnibus). Peraltro, le prati-
che non si chiudono da sole: le
precompilate inviate dal Fi-
sco di solito vanno ricontrolla-
te dai professionisti, e 'opera-
zione di presentazione al clien-
te non si riduce a un “prende-
reolasciare”.

I commercialisti non ci
stanno, Sulla datadel 31 otto-
bre, a rigor di termini, i com-

della dichiarazione per calco-
lare le adesioni da inviare alla
Ragioneria. Dunque ledichia-
razioni non diventano una ci-
fra certa allo scoccare della
mezzanotte. I commercialisti
non ci stanno. “I clienti vanno
chiamati, informati e adegua-
tamente seguiti”, si sfoga con
ItaliaOggi un professionista.
“Anche volendo lavorare i sa-
bati le domeniche dedicando
cinque minuti a pratica non si
riesce a chiudere tutto”.
Anche i forfettari dico-
no “no, grazie”. Il punto &
che P'amministrazione chiede
I'impegno sugli importi delle
tasse da versare per i prossi-
mi due anni a fronte di mette-
re una benda sugli occhi dei
controlli, ma tra i criteri di
adesione e i calcoli di conve-
nienza, spesso i rischi non pa-
iono valereibenefici. “C’& biso-
gno di tempo per assimilare le
informazioni, i calcoli, le rispo-
ste ai dubbi dei clienti”, prose-
gue il professionista. E come
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segnalano a ItaliaOggi, spes-
so anche chi si & mosso per
ternpo (ad esempio i forfettari
che non rientrano nell’ultimo
ravvedimento speciale) al pat-
to con il Fisco rispondono “no,
grazie”.

AAA risorse cercansi, 11
concordato preventivo bienna-
le, partito come la punta di
diamante del nuovo corso fi-
sco-contribuente, rischia di fa-
reflopela collaborazione spes-
so invocata nel corso di questi
mesi tra viceministro e catego-
ria potrebbe sfociare in una le-
vata di scudi da parte dei pro-
fessionisti. Ma 1 2,5 miliardi
di gettito, inizialmente citati
e poi via via scomparsi dalle
varie versioni successive del-
la legge, servono come il pane
nella costruzione dei saldi del-
la legge di bilancio. Anche per
far diventare, come ha confer-
mato proprio il ministro Gian-
carlo Giorgetti, strutturale il
taglio del cuneo fiscale.
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