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RAPPORTO FINANZA PER LA CRESCITA
I servizi corporate tra cash management e factoring per migliorare la gestione del capitale

BPER SPINGE LA CRESCITA GLOBALE

Mandelli: a fianco delle pmi nelle sfide di export e transizione

DI SANDRA Ricclo

Le sfide che gli imprenditori
si trovano ad affrontare og-
gi sono molteplici e in costante
evoluzione, complicate da uno
scenario economico e tecnolo-
gico in continuo mutamento.
Non ¢ piu sufficiente avere
una buona idea o gestire bene
un’azienda: gli imprenditori
devono adattarsi rapidamen-
te ai cambiamenti e prendere
decisioni in tempi sempre piu
ridotti. Rispetto a qualche an-
no fa, la necessita di agire in
modo tempestivo & diventata
essenziale.

Un esempio evidente & rap-
presentato dalla transizione
verso un’economia pill soste-
nibile, che richiede non solo
investimenti in tecnologie
verdi, ma anche un ripensa-
mento dei modelli di business
per adattarsi a normative sem-
pre pil stringenti in materia
ambientale.

Accanto alla transizione green,
si inserisce un’altra grande sfi-
da: I’avvento dell’Intelligenza
Artificiale. Questa rivoluzio-
ne tecnologica promette di
essere altrettanto dirompente
quanto lo ¢ stato Internet pit di
vent’anni fa, aprendo nuove
opportunita, ma anche pre-
sentando nuove complessita
da gestire.

In questo contesto sempre
pit complesso, il ruolo degli
istituti di credito diventa fon-
damentale. Le banche, infat-
ti, possono offrire un suppor-
to essenziale, fornendo stru-
menti finanziari su misura
e consulenze specifiche per
aiutare le aziende a navigare
tra le sfide del mercato.
Bper, con il suo Corporate
Investment Banking, rappre-
senta un esempio concreto
di come le banche possano
sostenere le imprese nel lo-
ro percorso di crescita. «Il
nostro modello di business &
stato pensato per rispondere
alle esigenze delle aziende,
anche quelle pit complesse
- spiega Marco Mandelli,
chief corporate & investment
banking officer -. Un impren-
ditore ha bisogno di interlocu-

tori bancari in grado di com-
prendere le sue sfide e di of-
frire risposte concrete e rapide,
soprattutto in un contesto che
cambia cosi velocemente».

Bper offre una gamma com-
pleta di strumenti, che vanno
dai classici servizi bancari cor-
porate, come il cash manage-
ment, a soluzioni pill avanzate
come il factoring, in grado di
migliorare la gestione del capi-
tale circolante. «Conosciamo
a fondo le realta con cui lavo-
riamo — prosegue Mandelli —
e per questo possiamo offrire

soluzioni su misura. I nostri
specialisti dedicati studiano
le tendenze del mercato, i
settori di riferimento e le
operazioni effettuate dalle
aziende, per fornire consu-
lenze mirate e strategiche».
Un altro aspetto cruciale e
I’internazionalizzazione.
Oggi esportare significa af-
frontare una serie di sfide
complesse, che vanno dalla
contrattualistica specifica
di ogni paese alla gestione
dei rischi geopolitici e delle
sanzioni economiche. «La
nostra struttura accompagna
le aziende in tutto questo
percorso, offrendo un sup-
porto relazionale costante
e aiutando gli imprenditori
a navigare tra le insidie del
commercio internazionale»
afferma Mandelli.

La relazione diretta e con-
tinuativa con 1’imprendito-
re rappresenta un altro punto
cardine del servizio offerto da
Bper. «Crediamo molto nella
costruzione di un rapporto so-
lido e duraturo con le aziende.
I nostri consulenti sul territo-
rio sono sempre alla ricerca
delle soluzioni piu adatte per
rispondere sia alle esigenze
immediate, sia a quelle stra-
tegiche di lungo termine -
sottolinea Mandelli -. Questo
approccio personalizzato con-
sente alla banca di sviluppare
proposte tailor made, che si
adattano perfettamente alle
necessita specifiche di ogni
imprenditore».

Infine, il fattore tempo ¢ di-
ventato una variabile crucia-

le nel mondo degli affari. Gli
imprenditori hanno bisogno di
risposte rapide per poter agire
tempestivamente. «Abbiamo
adottato un modello organiz-
zativo a filiera corta — conclu-
de Mandelli — per velocizzare
al massimo le decisioni. E un
aspetto cruciale per le azien-
de che devono essere pronte
a cambiare rotta in tempi bre-
vissimi».

In un panorama in continua
evoluzione, Bper si propone
quindi come partner strategi-
co per le imprese, non solo
fornendo soluzioni finanzia-
rie, ma anche affiancando gli
imprenditori in ogni fase del
loro percorso, con un approc-
cio consulenziale e relazionale
che punta a creare valore nel
lungo termine. (riproduzione
riservata)

Marco Mandelli
Bper
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