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Trumpecrisitedesca
['export alla prova

La locomotiva europea rallenta, una nuova stagione di barriere
commerciali ¢ alle porte: il sistema tiene dopo due anni record
Ma ora la competitivita ¢ a rischio

LO SCENARIO

© pag.2-7

Nuovo stress test
per le esportazioni

[ sistema tiene il passo, ma deve affrontare
la crisi tedesca e una nuova ondata di dazi

Filippo Santelli
L a buona notizia & che fi-
nora, nel mondo delle cri-
si in serie, le aziende ita-
liane si sono mosse me-
glio della concorrenza, adattando le
filiere, trovando nuovi mercati. La
cattivissima, perun Paese che va do-
ve lo porta I'export, € che quel mon-
do & diventato ancora piut comples-
so. Alle guerre, alla stagnazione te-
desca, alla sovrapproduzione cine-
se, si aggiunge il ritorno di Trump,
che promette maxi dazi su avversari
o alleati, una nuova scossa alla “fu”
globalizzazione. La crescita mondia-
le, gia anemica, rischia di uscirne in-
debolita. Cosi le prospettive sugli
scambi globali. L’Ttalia puo anche ro-
sicchiare una fetta piu1larga di torta,
come ha fatto dal Covid in poi, ma se
la torta non lievita sono guai.

LAFORZA DELMADEINITALY

Che negli ultimi anni le nostre azien-

de siano diventate sempre piti com-
petitive lo certificano i numeri. Nel
2022 export ha aggiornato il record
storico a 626 miliardi di euro, dato
stabile nel 2023 e che tale dovrebbe
confermarsi quest’anno. Soprattut-
to, il nostro Paese & I'unico europeo
che ha guadagnato quote di esporta-
zioni, la fetta di torta, superando nel-
la prima meta dell’anno Corea e Giap-
pone al quinto posto assoluto. Que-
storisultato & il combinato di una se-
rie di miglioramenti strutturali. La di-
mensione delle imprese & aumentata
eunaquota sempre maggiore, anche
dipiccole, sta sui mercati internazio-
nali: ormai oltre il 50% della produ-
zione italiana & votata all’export, da-
to che crescera ancora. Di fronte alle
ultime crisi, rispetto ai mastodonti te-
deschilegati a doppio filo con Russia
e Cina, le nostre imprese sono riusci-
te ariadattare con agilita le loro filie-
re corte, modificando qualita e geo-
grafia delle vendite. 1l caso piu ecla-

tante & la farmaceutica, passata da
importatrice netta a grande esporta-
trice, ma la tendenza riguarda tuttii
settori. «La differenziazione del no-
stro export, sia per tipo di merce che
perPaese, & eccezionale», dice Rober-
toMonducci, economista tra i curato-
ri dell’'ultimo rapporto Ice. «Una for-
za strutturale che permette di am-
mortizzare le crisi locali».

GERMANIA E STATIUNITI

11 problema & che, una dopo l'altra,
queste crisi diventano regola. Quella
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della Germania, principale partner
commerciale, non da cenni di inver-
sione, affossando comparti come au-
tomotive e meccanica. Negli ultimi
anni poi, con il motore tedesco in
panne, & stato quello americano — ali-
mentato dalle politiche industriali di
Biden — a trainare il nostro export.
Una crescita costante che sembrava
puntare verso uno storico sorpasso
sulla Germania come prima destina-
zione del made in Italy, con grandi pro-
spettive per settori come biotecnolo-
gie ed aerospazio. Sembrava, prima
del recente rallentamento dell’econo-
mia Usa e della vittoria di Trump, I'no-
mo che adora la parola dazi. Il costo al-
la dogana di un aumento del 10% di tut-
te le tariffe sarebbe per le merci italia-
ne di circa 9 miliardi, colpendo settori
forti come farmaceutica, alimentare e
moda. «L’area euro ha un avanzo ver-
so gli Usa pari a circa 160 miliardi di
dollari, 40 sono dell'Ttalia e 60 della
Germania che sarebberoiPaesi pil1 col-
piti», ha detto alla presentazione del
rapporto di Intesa Sanpaolo e Prome-
teia sui settori industriali Gregorio De

Felice, capo economista dellabanca.

Masono gli effettiindiretti a spaven-
tare pure di pit. L'impatto negativo
del protezionismo trumpiano sulla
crescita Usa e globale. La possibilita
che I’Europa risponda dazio per da-
zio, scatenando una guerra commer-
ciale che nelle stime di Goldman Sa-
chs brucerebbe un punto di Pil. La
possibilita che I'ondata di merci ci-
nesi low cost, respinta alla frontiera
americana, cerchi altri sbocchi fa-
cendo una concorrenza ancora piu
feroce a quelle italiane.

IL COSTO DELL’'INCERTEZZA

Solo una piccola parte del commer-
cio globale verrebbe distrutta, la
gran parte sarebbe reindirizzata. E
in questaridefinizione ilmade in Ita-
ly potrebbe far valere la sua flessibi-
litd. La crescita mostrata in mercati
emergenti come Turchia o Golfo &
un segnale positivo. In Asia ci sono
quote da recuperare, ’Africa resta
una scommessa. Ma I'Europa, che
vale meta dell’export italiano, e gli

Stati Uniti, un altro 10%, sono e reste-
ranno le due geografie imprescindi-
bili. ’ipotesi base ¢ che I'industria
Uesiriaccenda lentamente nei pros-
simi mesi. Insieme a consumi interni
in ripresa, questo porta Intesa e Pro-
meteia a stimare unaripartenza diex-
port e produzione industriale nei
prossimi due anni. Un’altra ipotesi,
forse ottimistica, € che alla fine con
Trump si negozi. Ma una corsa dei
singoli Paesi ad ottenere concessioni
— opzione che tenta il governo Melo-
ni — potrebbe finire per frammentare
ancora di pit1 'Europa. «L’ipotesi da-
zi & un campanello d’allarme, ma al
momento € opportuno “aspettare e
vedere”», dice Matteo Zoppas, presi-
dente dell’Agenzia Ice. «Un conto &
I'annuncio elettorale, capiremo nelle
prossime settimane come si concre-
tizzera. Ho fiducia in quello che po-
tra fare il governo attraverso trattati-
ve bilaterali, anche grazie ai rapporti
consolidati con gli Stati Uniti. Questo
lavoro pert ha una cornice europea,
che rende le posizioni ancora piit
complicate».
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IL CALO DEL MANIFATTURIERO
DATI A PREZZI COSTANTI, |mPOI't Export
PRIMO SEMESTRE 2024, CONTRIBUTO CONTRIBUTO
VARIAZIONI TENDENZIALI VARIAZIONI % ALLA VAR. TOT. VARIAZIONI % ALLA VAR. TOT.
Farmaceutica 17,5 12 -0,3| 0,0
Altri mezzi di trasporto Bzs 0,0 36 [} -0,1
Chimica Bz 02 | EX 02

| Beni alimentari Joo 01 | A 05
Autoveicoli 13 01 -7 R -0,6

| Prodotti in metallo 38 I8 -0,1 5.2 [N -0,2
Abbigliamento 5.8 N -0,2 20 -0,]
Metalli di base -59 R -0,5 19 -0,1
Altri manifatturieri 73 N -0.2 | 16,8 W
Elettronica e ottica -8,6 - -0,6 I 14 0,0
Arredamento -9,0 N 00 -75| N -0,]
Apparecchi elettrici -9.2 N -0,5 B 25 0,
Macchinari e impianti  -10,7 [ -0,8 -0,6 | -0,
Tessile -1, -0,2 271 0,0
Prodotti in pelle -2 -0.3 -0,5

| Attivita estrattiva -21,2 -2,4 -31,8 -0,1

| Beni manifatturieri -2,4 -1,9 0,1 0,1
TOTALE MERCI -4,6 -4,6 0,0 0,0

FONTE: ELABORAZIONI CENTRO STUDI CONFINDUSTRIA
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Il costo di dazi americani al 10% sarebbe per
le merciitaliane pari a circa 9 miliardi. Colpiti
settori come alimentare, farmaceutica e moda

160

quota destinata a salire

Oltre il 50% della produzione
italiana & votata all’'export,

L'areaeuro haunavanzo
verso gli Usa paria160
miliardi di dollari
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GLIUSA

Gli Stati Uniti
valgonoil10%
dell'export
italiano, legato
perunameta

ai paesi europei
In crescita
Turchia e Golfo
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IL RECORD ILCONFRONTO DELL’EXPORT ITALIANO

Nel 2022 CON FRANCIA E GERMANIA
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