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Pressing per semplificare
e per escludere dal calcolo
gli investimenti strategici

6 Il condirettore
generale Trabucchi:
necessari interventi
per non ingessare
lo sviluppo nella Ue

I fronti aperti
Le proposte di Assonime

Giovanni Parente

uori dal calcolo i crediti

I: d’imposta perinvestimenti
strategici. Utilizzo dei valori
ingradodiavvicinarsiil pil1 pos-
sibile a quelli di bilancio. Sulla
global minimum tax arrivalari-
chiesta diun drastico intervento
di semplificazione. A lanciarlo ¢
il condirettore generale di Asso-
nime Alberto Trabucchi, che ha
posto con forza iltemaanche du-
rante la conferenza «Itic 2024»
sul fisco internazionale organiz-
zataa Roma proprio da Assonime
nei giorni scorsi (siveda «IlSole
24 Ore» disabato 23 novembre).
Le problematiche esistenti so-
no legate soprattutto aglialti co-
sti amministrativi che devono
sobbarcarsi le imprese per ri-
spettare gli obblighi impostiali-
vello comunitario e nazionale. Da
quilarichiestarivoltaal Governo
perché possaintercedere anchea
livellocomunitario e insede Oc-
se, cercando soluzioni durature
nel tempo: quelli che in gergo
tecnico vengono definiti «safe
harbours». Ora sono solo tempo-
ranei e accompagnano ildebutto
della global minimum tax nei Pae-
sichel’hanno implementata. Un
arco temporale di tre anni che,
pero, come sottolinea ora Tra-
bucchi, «andrebbe esteso aregi-
me». In termini pratici, significa
mettere in campo soluzioni che
semplifichino i calcoli per capire
se si & sotio il livello minimo di
tassazione globale del 15% e si €

chiamati, quindi, a “integrare” il
differenziale per arrivare al pre-
lievo previsto. Da quilarichiesta
diun meccanismo che possaren-
dere piusemplice anche lalettura
deidati. Una sorta di derivazione
rafforzata applicataai dati deibi-
lanci, in modo da assumere gli
importi pilt prossimia quelliin-
dicati in contabilita.

Delrestoil contoin termini di
costi di compliance cheil Pillar 2
dell’Ocse, da cui nasce la global
minimum tax, starichiedendo al-
leimprese europee rischia di ri-
velarsi molio salato. Tutto cio —
rimarca Trabucchi - a fronte di
«stime di impatto sul gettito di
gran lunga distanti dalle attese:
210 miliardidi euroalivello glo-
bale, poi di recente ridotti a un
range tra150 €190 miliardi dieu-
ro». A tal proposito ¢’¢ uno studio
tedesco dell’'universita di Man-
nheim da cui risulterebbero per
la sola Germania costi ammini-
strativi una tantum di 320 milio-
nidieuro (e altrettanti per I'am-
ministrazione finanziaria) e costi
annuali aregime di 100 milioni di
euro (sia per le attivita produttive
che per gli uffici fiscali) a fronte
di entrate tributarie addizionali
di moltoinferiori. Unpo’comea
dire, tanta spesa ma poca resa.

Manon € solo una questione di
adempimenti. In realta va consi-
derato pitl complessivamente lo
scenario in cuilaglobal minimum
tax € operativa. «Solo un terzo
delle giurisdizioni — sottolineail
condirettore di Assonime — 'ha
finoraimplementata. In pratica ci
sono gli Stati dell’'Unione euro-
pea, vincolati alla direttiva, il Ca-
nada e pochissimi altri dirilevo.
Mentre restano fuoriiprincipali
competitorinternazionali come
Stati Uniti, India e Cina».

Vainoltre considerata — fano-

tare Trabucchi - 1a “ritrosia”, so-
prattutto americana, nell’ipotiz-
zare I’applicabilita del meccani-
smo per recuperare i differenziali
d’imposta negli Stati senza Pillar
2afavorediquellichel’hannoin-
trodotto (Utpr). In questo modo,
la global minimum tax rischia di
diventare, in sostanza, europeae
quindila Ue potrebbe andarein-
contro aunvero e proprio auto-
gol, proprio in un momento in
cui, come risulta dal piano Dra-
ghi, avrebbe bisogno di incenti-
vare, anche attraversolaleva fi-
scale, investimenti strategici.

Eccoperché, spiega Trabucchi,
«bisognerebbe individuare una
serie di agevolazioni concesse
per investimenti, ad esempio per
la transizione digitale e quella
energetica, e non considerarli dal
livello minimo di imposizione
globale». In questo modo latas-
sazione siinnesterebbe in un cir-
colovirtuoso finalizzato allo svi-
luppo, senza invece ingessarlo
ulteriormente.

Tutto questo senza considera-
re poil’altra gamba del progetto
iniziale dell’Ocse, il Pillar 1, che
dovevaportare aforme di prelie-
vo uniforme alivello globale sul-
I’economia digitale e che invece
sembra un progetto ancora fer-
mo al palo. «L’Unione europea —
avverte Trabucchi - rischiadiri-
manere schiacciata: dauna parte
gli Usa che non tollerano le digital
servicetax delle giurisdizioni co-
munitarie e dall’altra i Paesi del
Global South che cercheranno
sempre di pit di ottenere diritti
impositivi alla fonte su ogni tipo-
logia di servizio forniti alle im-
prese europee». Una vera e pro-
pria trappola della fiscalita che
richiede, quindi, reazioni condi-
vise, da concretizzare anche in
tempi rapidi.
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