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LA PIATTAFORMA UNICREDIT
PER LE PICCOLE E MEDIE

Entro marzo la nuova «macchina» per la valutazione dei

crediti. £ la prima omnichannel integrata con banche dati

Annalisa Areni, head of client strategies, racconta il futuro

in tempo reale tutte
le informazioni
—necessarie

di ANDREA RINALDI

on solo denaro. Le imprese ita-

liane quando entrano in banca

vogliono unriferimento e capa-
cita di leggere il contesto. UniCredit ne
¢ convinta— tale consapevolezza deri-
va dalle sue sette direzioni regionali —
per questo si appresta a lanciare entro
il primo trimestre 2025, prima in Italia,
una piattaforma di erogazione di fi-
nanziamenti omnichannel, integrata
con banche dati come quelle della Ca-
mera di Commercio e centrali rischi,
Sme Lending. «Il tempo per dire si a
unarichiesta diaffidamento é di 20 mi-
nuti nei casi pitl semplici e ridurra la
documentazione che i clienti dovran-
no firmare. Lo scopo € sfruttare in tem-
po reale tutte le informazioni necessa-
rie per la valutazione creditizia», spie-
ga Annalisa Areni, trentun anni in Uni-
Credit, assunta nel Credito Italiano, e
oggiHead of Client Strategies. «In que-
sto modo, come consulente, ho meno
rischi operativi e pit1 tempo da dedica-
re a trovare la soluzione piliidonea alle
esigenze dell'azienda, come ad esem-
pio cercare un partner per farla cresce-
re. Perché piccolo sari anche bello, ma
il Covid e le crisi successive 1o han di-

mostrato: uniti sié piti forti e si vince».
Un anno di corsa

UniCredit, nel 2024 (riferimento a ot-
tobre), ha concesso 21 miliardi di fi-
nanziamenti (+20%), di cui 4 destinati
alle piccole e medie imprese cioé quel-
le con un giro d’affari fino a cinquanta
milioni di euro. Senza contare i pro-
grammi «UniCredit per I'Ttalia» sinora
avviati. Nel 2022 con 8 miliardi (5 aim-
prese per aiutarle contro il caro energia
e 3afamiglie); nel 2023 con 10 miliardi
(6 per supportare lo sviluppo delle
aziende del settore turistico e delle ec-
cellenze delMade inItaly e 4 a famiglie)
a cui si sono aggiunti 2 miliardi di Uni-
credit per 'Emilia-Romagna a suppor-
to delle imprese dei territori danneg-
giati dal maltempo; e ancora nel 2024
con 10 miliardi con focus sul Mezzo-
giorno pill 5 miliardi per il Piano Tran-
sizione 5.0. Confermato, inoltre, il so-
stegno a Pitti e alla filiera della moda,
ove Unicredit ha stanziato un plafond
di un miliardo di euro, finalizzato a so-
stenere gli investimenti delle imprese
del settore. A ci0 si aggiunge il suppor-
to ultradecennale alle startup con Uni-
Credit Startlab da cui sono uscite storie
di successo come Unobravo, gli accele-
ratori ospitati aill'interno delie Ogr di
Torino e il Tecno Hub di Napoli E sem-
pre aNapoli UniCredit supporta da due
anni il Teatro San Carlo, sostenendo lo
sviluppo delle Officine San Carlo alla
periferia Est della citta, all'interno de-
gli ex stabilimenti Cirio di Vigliena.

La banca, anche attraverso la Fonda-
zione, sostiene inoltre le comunita in
cui opera. La Fondazione, in particola-
re, ha stanziato 3o milioni nel 2024 per
progetti di contrasto all’abbandono
scolastico, di miglioramento dell’occu-
pabilita e per promuovere il sostegno
allo studio e allaricerca. Per quanto ri-
guarda gli interventi diretti, invece, ne-
gli ultimi 5 anni, UniCredit ha sostenu-
to con erogazioni liberali quasi 500

progetti attraverso i Fondi di Carta Eti-
ca (circa 15 milioni).

La rete dopo gii M&A

«Le pmi sono e resteranno al centro
della strategia del nostro gruppo —ag-
giunge Areni—. Gia a partire dalla fine
del 2023, ci siamo dotati di un modello
di Servizio dedicato, tramite cui sup-
portiamo la clientela imprese in modo
continuativo a partire dall'identifica-
zione dei loro bisognix».

Labancaguidata da Andrea Orcel con-
ta circa 1.940 filiali lungo la Penisola,
una rete — ricorda Areni — costituita
di acquisizione in acquisizione, da Ro-
lo Banca 1473, Cassa di Risparmio di
Torino, Bipop Carire, Banca di Roma,
«che é resiliente e non ha mai abban-
donato alcun cliente proveniente dalle
banche integrate: le Persone della no-
strarete fanno la differenza». L'avverti-
mento in vista dell’'ops su Banco Bpm é
chiaro: nessuno sara iasciato indietro.
«Siamo unistituto di credito che va be-
ne, che genera capitale ene hain ecces-
so (13 miliardi, ndr), quindi presta de-
naro pill facilmente e resiste meglio
agli stress test. E capace di far fronte a
momenti difficili e se 1o scenario ma-
croeconomico dovesse peggiorare,
non chiudera i rubinetti ».

Parla manacor anaril cnin
s \..J. i lllmlas\.J- \,UDL \,Ulll\.. P\.—L i1 ouv

ceo Andrea Orcel — UniCredit é dun-
que una banca nata in Itali, ma con un
raggio d’azione paneuropeo, con fab-
briche di prodotto globali, in grado di
garantire soluzioni in linea con le best
practice di mercato incluso l'accesso al
mercato dei capitali e a nuove geogra-

Una spint genties serv anche e nosve i
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fieed & capace di fare leva sulle econo- | programmi «UniCredit per I'Italia» - investimentiin miliardi di euro
mie di scala del gruppo. «Dipende da Imprese [ Famiglie Mezzogiorno [ Piano
cosa cerca un’impresa o un cliente: in 5 = 10 2’8”5'2'0"9
base alla domanda e alle sue esigenze, 5
creiamo idee e costruiamo finazia- \
menti ».
© RIPRODUZIONE RISERVATA
Imprese Famiglie
6 gl 21
@ Il meccanismo ST
ST — miliardi di euro

o : | finanziamenti concessi
Lending i gestori / da Unicredit nei primi nove
Unicreditavranno a Per l'alluvione mesi del 2024, dicui 4
disposizione uno @ in Emilia-Romagna miliardi destinati alle Pmi
strumento i ntegrato Fonte: elaborazione L'Economia del Corriere della Sera Pparra
con tutte le fonti
informative interne ed
esterne (come la
Centrale Rischi), che
consentira di accelerare
la valutazione
creditizia. Cliente e
gestore potrannoin
ogni momento passare
da una procedura
all'altra senza dover
ricominciare,
utilizzando tuttii canali

della banca
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