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Trump, dazi agli alleati:
«Sono peggio dei nemici»

Annunciata la «reciprocita» delle imposte come ['lva. Auto,
farmaci e acciaio nel mirino. Si parte da aprile, ora si tratta

Donald Trump con una frase stravolge le relazioni internazio-
nali degli Stati Uniti. «I nostri alleati si comportano nel commer-
cio spesso peggio dei nostri nemici». L'annuncio sui dazi recipro-
ci del presidente Usa & una scossa e coinvolge non solo il settore
dell’acciaio, ma si allarga all'industria automobilistica e farma-
ceutica, che tocca in particolare gli interessi italiani.

Parietti a pagina 9

Trump vara i dazi reciproci
«I prezzi aumenteranno»

Il presidente Usa: «Saranno su acciaio, auto e farmaci
Alleati peggio dei nemici». Via ad aprile, ora si tratta

Rodolfo Parietti

M «Tre grandi settimane,
probabilmente le migliori di
sempre, e oggi e il grande
giorni dei dazi reciproci». Do-
nald Trump ha inaugurato ie-
ri la seconda fase del proces-
so che mira, attraverso I'im-
posizione di tariffe punitive,
al riequilibrio dei rapporti
commerciali con amici e ne-
mici. La logica & quella
dell’«occhio per occhio den-
te per dente»: «Se loro ci tas-
sano, noi tassiamo loro», ha
detto ieri dallo Studio Ovale.
Dazi reciproci, appunto. An-
che se i prezzi per la famiglie
Usa «potrebbero salire».
Un'accelerazione impressa
all’azione diritorsione accol-
ta da Wall Street con una pic-
chiata di 350 punti dell'indi-
ce Dow Jones. Una reazione
fortemente negativa che tie-
ne conto del fatto che The
Donald non pare voler fare
sconti: «I dazi arriveranno
presto, non solo su acciaio,
ma anche su auto e farma-

ceutico». Azione a largo spet-
tro, quindi, anche se non &
prevista un’immediata appli-
cazione delle tariffe punitive.
Secondo il corrispondente
da Washington della Cnbc,
le nuove misure entreranno
infatti in vigore tra alcuni me-
si, forse il primo aprile.

L’approccio attendista non
promette comunque nulla di
buono. Nemmeno per I'Euro-
pa che «non ci tratta bene sul
commercio». Gli alleati degli
Stati Uniti «si comportano
spesso peggio dei nostri ne-
mici»: dopo le reiterate la-
mentele per la scarsa contri-
buzione finanziaria alla Na-
to, ora la stilettata del Ty-
coon e rivolta allo squilibrio
della bilancia commerciale,
un deficit che «minaccia
'economia statunitense e la
sicurezza nazionale». E che il
Vecchio continente sia nel
mirino Usa lo si capisce dal
fatto che Trump intende con-
siderare I'Iva alla stregua di
un dazio.

L'intenzione di non entra-
re subito a gamba tesa po-
trebbe indicare che la Casa
Bianca punta, nelle prossime
settimane, ad aprire un nego-
ziato con le controparti per
raggiungere un compromes-
s0. Alcuni fonti non escludo-
no che Trump possa alla fine
prediligere un approccio ibri-
do, cioé a livello di singolo
Paese, pur mantenendo un
po’ di “equalizzazione” tarif-
faria su beni specifici. Si ve-
dra, L'Unione europea & al
momento divisa fra chi inten-
de intavolare trattative con
Trump, allo scopo di evitare
il muro contro muro in un
momento delicato dal punto
di vista congiunturale, e i fal-
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chi che premono invece per-
ché vengano reintrodotte le
contromisure che nel 2018
colpirono prodotti a stelle e
strisce come Bourbon, Levi's
e Harley-Davidson.

L’Italia assiste con legitti-
ma apprensione all'intensifi-
carsi dei venti di guerra com-
merciale. Destinati, come
spesso accaduto in passato,
apesare sulle tasche dei con-
sumatori finali, Quanto alle
imprese, uno studio di Con-
findustria evidenzia come i
dazi, oltre a essere uno stru-
mento «estremamente distor-
sivo», potrebbero impattare
sulle vendite dei nostri beni,
nel 2024 attorno ai 65 miliar-
di di euro. Un volume d’affa-
ri che ha generato un surplus
vicino a 39 miliardi. A soffri-
re di pit per a causa di
un’eventuale  contrazione
dell’export sarebbero i com-
parti delle bevande (negli
Usa il 39% dell'export extra
Ue), gli autoveicoli e gli altri
mezzi di trasporto (30,7% e
34%, rispettivamente) e la far-
maceutica (30,7%). Guarda
caso, quasi tutti quelli finiti
nel mirino di Trump.

Secondo il Centro studi di Confindustria, nel corso del 2024 le
vendite di beni italiani negli Stati Uniti sono state pari a circa 65
miliardi di euro, generando un surplus vicino a 39 miliardi. Quasi
tutti i settori manifatturieri italiani hanno un surplus sugli Usa.

L'export italiano e piu esposto della media Ue al mercato Usa:
22,2% delle vendite italiane extra-Ue, rispetto al 19,7% di quelle
Ue. Tra i settori piu esposti spiccano bevande (39%), autoveicoli e
altri mezzi di trasporto (30,7% e 34,0%) e la farmaceutica (30,7%).
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