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PHINANCE PARTNERS: TECNICHE PER ACQUISTI O CESSIONI DI CREDITI

Cartolarizzazioni smart per le imprese

Insupporto al settore alberghiero e cinematografico durante la pandemia

DI FiLipPo MERLI

Lafinanza, spesso associata a crisi o bol-
le speculative, offre in realta strumenti
che possono rappresentare un aiuto con-
creto per le imprese. E il caso della cosid-
detta finanza strutturata, in particolare
le cartolarizzazioni, che oltre alla cessio-
neo all’acquisto di crediti deteriorati pos-
sono essere applicate anche ad altri setto-
ri. Ela specializzazione di Phinance Part-
ners, societa di consulenza finanziaria
fondatanel 2011 con sedi a Roma e Mila-
no che ha ripensato la cartolarizzazione
portandola in nuovi ambiti, come quello
della cessione o dell’acquisto dei crediti fi-
scali per le aziende e per gli enti locali.

«La finanza strutturata puo essere
anche smart: facciamo cartolarizzazioni
di crediti, ma ci piace studiare e struttu-
rare tipologie di operazioni nuove e intel-
ligenti», spiega a ItaliaOggi Enrico
Cantarelli, fondatore e managing part-
ner di Phinance Partners che ha alle spal-
le una lunga esperienza nel settore ban-
cario e finanziario nel corso della quale
ha strutturato le prime cartolarizzazioni
pubbliche per conto del ministero del Te-
S0T0.

«Negli anni abbiamo fatto diverse
cartolarizzazioni sia del credito tradizio-
nale sia del settore immobiliare, ma so-
prattutto, con la situazione di crisi porta-
ta in molti settori dal Covid, abbiamo cer-
cato di costruire operazioni nuove con I'o-
biettivo di aiutare alcune categorie ad

avere liquidita e a superare il periodo di
difficolta», prosegue Cantarelli.

Alla fine del 2020, col settore alber-
ghiero messo in ginocchio dal lockdown,
Phinance Partners ha strutturato un’o-
perazione innovativa per consentire alle
societa del comparto di ottenere liquidita
immediata attraverso la cessione dei pro-
pri crediti d'imposta (di fatto inutilizzabi-
li) per la ridotta attivita e la sostanziale
mancanza di fatturato. Un’operazione
analoga a quelladel 2021 con un altro set-
tore piegato dalla pandemia: quello cine-
matografico. Grazie a Phinance Part-
ners un centinaio di sale hanno potuto ce-
dere e monetizzare i propri crediti fiscali.

L’altranovitarisale al 2023 con l'ac-
quisto di crediti fiscali legati al superbo-
nus da parte della Provincia di Treviso,
che ha rappresentato la prima cessione
di crediti d'imposta a un ente locale italia-
no. Loscorso anno, invece, insieme a Ban-
ca Sistema e a Pollen Street Capital, la
societa di Cantarelli ha avviato il proget-
to Nectar, una cartolarizzazione innova-
tiva per I'acquisto di circa 90 milioni di
euro di crediti fiscali derivanti dal super-
bonus 110% che consente alle imprese
edilizie che li detengono di monetizzare
rapidamente i titoli accettati a titolo di
sconto in fattura e pagamenti per inter-
venti di efficientamento energetico gia
realizzati, senza dover attendere gli anni
necessari per utilizzare in compensazio-
neicrediti d’imposta.
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