il Giornale

Quotidiano - Dir. Resp.: Alessandro Sallusti
Tiratura: 61275 Diffusione: 26896 L ettori: 325000 (DS0006901)

) DATA STAMPA

44°Anniversario

29-MAR-2025
dapag. 1-6/ fogliol/2

PANAMA, STOP ALLA VENDITA AGLI USA
Dazi, contromosse Ue
I contatti con Pechino

Andrea Cuomo e Fabrizio de Feo

Slitta la vendita dei porti di Panama a
BlackRock e Msc per 23 miliardi di dollari.
Il gruppo cinese Ck Hutchison non firma.

con Borselli e Ferraro alle pagine 6-7

Dazi, I'Ue studia le mosse
E intanto riapre alla Cina

La Commissione prepara la lista dei prodotti. Germania fredda
Summit tra Sefcovic e due ministri di Pechino: «Un nuovo percorso»

Il commissario europeo nel Paese asiatico:
«Serve la parita di condizioni commerciali»
Ma c’e chi confida nel dialogo con gli Usa

Fabrizio de Feo

M Azione e reazione, con
la speranza chela diploma-
zia e la ragionevolezza pos-
sano riprendersi la scena.
La minaccia di controda-
zi da parte dell'Unione eu-
ropea & pill che mai in pie-
di. Eil portavoce della Com-
missione Olof Gill spiega
che non si faranno sconti
nell’applicazione di queste
misure. «La lista finale dei
prodotti su cui applicare
contromisure sara ben sele-
zionata per provocare il
massimo impatto nei con-
fronti degli Stati Uniti e ri-
durre al minimo l'impatto
sull'economia dell'Ue». Il
messaggio non & pero uni-
voco. Steffen Hebestreit, il
portavoce del cancelliere te-
desco Olaf Scholz, dopo la
decisione di Washington di
aumentare i dazi sulle im-
portazioni di automobili,
puntualizza che !'Unione
europea spera ancora di
evitare una guerra commer-
ciale con gli Stati Uniti.
«Per il momento contiamo
ancora sulle discussioni
con gli Stati Uniti per rag-

giungere un accordo che
forse eviterebbe una guerra
commerciale», spiega.
Scholz si sta occupando de-
gli affari correnti fino alla
nomina del suo successo-
re, il conservatore Friedri-
ch Merz, prevista per la fi-
ne di aprile. Il suo portavo-
ce puntualizza che una
guerra commerciale «fareb-
be solo per-
denti» e in-
terrogato su
una possibi-
le risposta
dell'Ue che
metta nel
mirino an-
che i giganti
tecnologici
americani,
precisa che
al momento «nulla & esclu-
so». Nel rimescolamento
delle carte e delle relazioni
diplomatiche internaziona-
li ¢’¢ anche la prospettiva
del dialogo con la Cina che
prende quota. Nelle ore in
cui il ministro degli Esteri
francese Jean-Noel Barrot
annuncia che la Cina ha ac-
cettato di posticipare di tre
mesi la possibile applicazio-

ne permanente di dazi do-
ganali aggiuntivi sui co-
gnac francesi, il commissa-
rio europeo al Commercio
Maros Sefcovic (foto) incon-
tra il ministro al Commer-
cio cinese Wang Wentao e
la ministra delle Dogane
Sun Meijun. E lancia un
messaggio chiaro che sem-
bra avere come destinata-
ria anche 'amministrazio-
ne statunitense. «Dobbia-
mo garantire che la relazio-
ne Ue-Cina si basi su condi-
zioni paritarie, in termini
di flussi commerciali e inve-
stimenti, con un’apertura
simmetrica dei mercati»,
scrive su X il commissario
europeo. Con Wang Wen-
tao si € tenuto «un impor-
tante scambio su come im-
postare la nostra relazione

SRS =
F=r- doe
8 il Giornale -

Migr:
e

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - DS6901 - S.30528 - L.1992 - T.1745



29-MAR-2025
dapag. 1-6/ foglio2/2

Quotidiano - Dir. Resp.: Alessandro Sallusti
Tiratura: 61275 Diffusione: 26896 L ettori: 325000 (DS0006901)

il Giornale

L DATA STAMPA

44°Anniversario

Su questo NUOVO Percorso.
Dall’altra parte dell’ocea-
no Atlantico, sembra aprii-
si uno spiraglio di dialogo
tra Usa e Canada. «Ho avu-
to una telefonata con Do-
nald Trump molto costrutti-
va» dice il primo ministro
canadese Mark Carney.
«Ho detto a Trump che ap-
plicheremo dei dazi di rap-
presaglia ma i due ministri
del Commercio intensifi-
cheranno i colloqui».

In Italia, il governo conti-
nua a gettare acqua sul fuo-
co. «Bisogna abbassare i to-
ni, no a rapporti muscolari
e guerre commerciali che
ci danneggiano» dice il mi-
nistro dell'Agricoltura, del-
la Sovranita alimentare e
delle Foreste, Francesco
Lollobrigida. «Gli Stati Uni-
ti - aggiunge - sono per ['Ita-
lia un mercato e un partner
importante. Bisogna mante-
nere la calma ed evitare il
panico. Aspettiamo i primi
di aprile e capiamo come,
in caso di dazi, mettere in
campo risposte comuni, eu-
ropee, a sostegno di quei
comparti che saranno even-
tualmente danneggiati, te-
nendo aperta la finestra del
dialogo».

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - DS6901 - S.30528 - L.1992 - T.1745



