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Dazi Usa, le carte che puo giocare la Ue

Dazi Usa, le carte Ue:

La guerra commerciale

Le opzioni sul tavolo della
Commissione. Oggi vertice
di Governo. Allerta mercati

Dopoidaziannunciatiil 2aprile dal
presidente Trump e il crollo dei
mercati finanziari di giovedi e ve-
nerdi scorsi, cresce 'attesa per le
misure dell’'Unione europea:lade-
cisione arrivera mercoledi, con il
debutto delle contromisurein agen-

dailis aprile. Sul tavolo della com-
missione Ue, che halacompetenza
esclusiva perlapoliticacommercia-
le, ci sonoicontrodazi (che andran-
noben calibrati cosi da minimizzare
idanniperleimpreseeiconsuma-
tori europei) e la ricerca di nuovi
partner commerciali(sia come for-
nitori, sia come nuovimercati). Oggi
vertice del Governoitaliano.
Elevata anche I'attesa perla ria-
pertura dei mercati. Il crollo regi-
strato da Wall Street evidenzia la
tensione degli operatori, ma non &
fuori linea rispetto agli altri cali
“storici”.
Gennai e Santacroce —apag. 4

tariffe ben calibrate
e ricerca di altri partner

Verso le contromisure. Nella scelta di beni statunitensi da sottoporre

a vincoli bisogna valutare la sostituibilita del prodotto e I'impatto sui prezzi

20%

| dazi degli Usa

Sono i dazi annunciati il 2 aprile
dal presidente Trump contro la
Ue; alla Gran Bretagna vail 10%,

allaCina il 34%.

-0,5%
A Piazza Affari

Venerdi la Borsa di Milano ha
vissuto la seconda giornata di
pesantiribassi,dopo le perdite
registrate nellagiornata di giovedi.

15,/04

La risposta Ue

Mercoledi 9 aprile la Ue votera la
prima tranche didazi, che
entrerannoin vigore dal 15 aprile.
Altri seguirannoil 15 maggio.

Benedetto Santacroce

Dopol’'annuncio deidazidaparte del
presidente Trump - e lo shock sui
mercati finanziari di giovedi e ve-
nerdi scorsi - € il momento di ana-
lizzarele possibili risposte della Ue.

. . PR . .
Nooi nnmarioain & nrovictn 1M inc
VUil PULLILIISGHIU C PICVISLU Wil LT

controtrala premier Giorgia Meloni,
i due vicepremier, i ministri del-
I’Economia, dell'Industria, del-
I’Agricoltura e delle Politiche euro-
pee. Vertice, sempre oggi, dei mini-
stri del Commercio Ue.
Inlineadiprincipio unareazione
dovrebbe essere immediata, ade-
guata e sostenutain modounanime
datuttigli Stati membri. Occorre pe-
ro una particolare attenzione, siain
termini di identificazione del bene
dasottoporre a uno specifico stress

daziario, sianel prediligere formeal-
ternative di cooperazione con Paesi
terzi, individuando partner affidabili
che perseguano politiche commer-
ciali similari.

Come articolare i dazi
Un dazio compensativo non deve
essere la prima scelta di reazione,
ma costituisce un deterrente fortee
mirato per intavolare, poi, unatrat-
tativa con gli Stati Uniti. In effetti,
cio cherealmente cambiera—al dila
delle tariffe — &la geografia di scam-
bieinvestimenti: su questobisogna
riflettere in modo prioritario, indi-
viduando specifici Paesi d’approdo.
Lascelta dei dazicompensativie

ladefinizione dell’incremento, nerd

definizione dell'incremento, pero,
deve tener conto deiseguenti fattori:
o latipologiadiprodotto.Eilprimo

elemento da considerare, perché ében
differente intervenire,ad esempio, su
unamateria primafondamentale per
I'industria manifatturiera europea o
suunprodotto finito destinatodiret-
tamente al consumo. La scelta, come
vedremo, ha effetti diretti o indiretti
suiprezzi o sul costodi produzione;

o lelasticita delladomandainter-
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nainterminidiimportazione. Bi-
sogna comprendere, proprioinba-
se al tipo di prodotto, se I'incre-
mento del dazio incida o no sulla
domandadel bene. L’elasticitadella
domanda all'importazione (si im-
maginiunbene facilmente sostitui-
bile) ha un sicuro effetto sull’espor-
tazione dagli Stati Uniti, ma non
producealcun effettointermini di
gettito per le casse dell’'Unione;

o l'impatto diretto o indiretto sui
prezzi deibenial consumo. Questo
profilo costituisce un elemento di
particolare sensibilita perché & por-
tatore di effetti inflazionistici che,
per qualsiasi economia — e in parti-
colare per quella europea — costitui-
scono unpericolo costante, possibil-
mente da evitare.

Cercando di portare a unita i fat-
toricitatie volendo esemplificare, &
utile prendere in considerazione i
beni propostidall’'Unione europea in
consultazione pubblica quale forma
direazione ai dazi su acciaio e allu-
minio. Inquesto elenco troviamo, ad
esempio, lamandorla californianae
laborsa in tessuto.

Nel primo caso uninnalzamento
deidazipotrebbe portare un effetto
diretto all'industria agroalimentare
di trasformazione. Questo perchéla
mandorla, di cui la California ¢ il

La promessa
«Questo e un
grande momento

maggior produttore mondiale, &
uno degliingredientibase di molte
produzioni nel settore dolciario.
Inoltre, proprio le caratteristiche
del prodotto e la sua unicita deter-
minano una bassissima elasticita
all'importazione. Un aumento del
dazionon determinerebbe una for-
teriduzione della domanda, perché
risulta difficile trovare un prodotto
identico su altri mercati. E dunque
molto importante comprendere la
strategia che ci proponiamo con
I'imposizione di dazi compensativi:
I’'obiettivo € solola creazione diun
gettito corrispondente all’ostacolo
determinato dal dazio applicato da-
gli Stati Uniti? Se non & cosi, € ne-
cessario comprenderela strategici-
tadel prodotto e la scarsa possibilita
disostituzione,

Proprioaquestofine, & necessario
valutare il terzo elemento citato in
precedenza, valea direl'impattosui
prezzial consumo. Qui vanno consi-
deratedue variabili:1a capacita dias-
sorbimento daparte dell’importato-
re o la sua marginalita sul mercato
(dovutaailia tipologia di trattamento
dellamateria prima oallatipologiadi
prodotto finito).

Nel caso si scelga di optare per la
borsa in tessuto I'analisi dei tre ele-
menti fa sichel'innalzamentodeida-
ziincida direttamente sulla filiera del

commercio; la tipologia di prodotto
abbiaun’elevata elasticita all’impor-
tazione (perché nella maggior parte
deicasipuo essere sostituita), e infi-
ne,lasceltadel bene incida quasisi-
curamente sul prezzo al consumo.
E chiaro che il percorso descritto
portera anche a determinare I'am-
montare del rialzo della tariffa.

Le opzioni alternative

Lascelta di agire sul dazio ¢ imme-
diata, manon utile nel lungo perio-
do. In effetti ¢ auspicabile che le
scelte dell’'Unione vadano a privile-
giare forme di cooperazione conal-
tri Paesiterzi, conlaricerca di fonti
diapprovvigionamento o di desti-
nazione che possano calmierare gli
effetti della decisione americanae
che apranonuove strade perle no-
stre imprese. Il vero obiettivo non
dovrebbe essere quello di alimenta-
re la guerra commerciale, ma di
spingere gli Stati Uniti arivederele
proprie decisioni. Ovviamente, una
scelta del genere produce un forte
cambiamento, sia sotto il profilo
dellageografia degliscambi, siadei
relativiinvestimenti, e per funzio-
nare ha bisogno che tutti gli Stati
membri si muovano all’unisono.

©RIPRODUZIONERISERVATA

Trump haesortato gliinvestitorie ha
presentato lagold card che, per5

per arricchirsi»

milioni di dollari, offre un permesso
di soggiorno permanente negli Usa.

DONALD TRUMP Presidente degli Stati Uniti
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DOVE ARRIVANO | BENI USA
Le importazioni dagli Stati Uniti dei Paesi
dell’Unione europea. In miliardi di euro
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IL BILANCIO DI IMPORT-EXPORT
Gli scambi con i principali partner commerciali del’lUnione Europea nel 2024. In miliardi di euro

@ MPORT @ EXPORT .

. 100 200 300 400 500 600
Stati Uniti ‘ 334,4 — 532,0
cina 2132 @ | %% 5189
Regno Unito 1644 IS 3408
Svizzera 135,4 - 1945
Turchia 98,4 ' 112:3
Norvegia 62,8 @ . 98,0
Giappone 63,7 + 66,9
Corea del Sud 55,7 e® Gé,l
India 488 @ ® 7Il,3
Brasile 436 ® 46,0
Messico 29._,2 . 53;1
Canada 27,9 ' 48,1
ILDETTAGLIO PER SETTORE
Cosa esporta |'Unione europea. In %
=n\ ¢
P & 2 & H
Macchinari Prodotti Prodotti Cibo Energia Materie Altri beni
e veicoli chimici manifatturieri| e bevande prime
39,1

21,6

81
5,0 3.7
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