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PRENOTAZIONI DI MERCI

Per questa estate il Gruppo Dac
registra un aumento a doppia cifra
degli ordini a programma

Distribuzione

L’accordo rafforza
la presenza sul territorio
Ricavi 2025 oltre il miliardo

Enrico Netti
Gruppo Dac, specializzato nella di-
stribuzione e vendita di prodottiali-
mentari nel settore Ho.Re.Ca. acqui-
sta Erredi, Pmi di Monopoli, in pro-
vincia diBari, attivanel food service.
Ilvalore dell’operazione non & stato
comunicatoein Erredicontinueran-
noaoperareisoci fornitori: Umberto
DeMarinis, Angelo Raimondi, Mari-
no Raimondji, Graziano Raimondie
Daniele Raimondi.Ildeal hail finedi
consolidarela posizione del Gruppo
Dac nel Mezzogiorno perché la Pmi
hauna propria piattaformadistribu-
tivain Puglia. Loscorsoannoil fattu-
ratodiErredié stato dioltre 22 milio-
niel’aziendaéleader nelladistribu-
zione alleimprese dellaristorazione
con il focus su surgelati e pesce fre-
sco.«Lanostravisione ésempre stata
quella di avere obiettivi di crescita
ambiziosi - spiega Daniele Scuola,
presidente e ad del Gruppo Dac -.
L’operazione con Erredié un ulterio-
re passo per accrescere la presenza
del gruppo a livello nazionale in
un’ottica di vicinanza territoriale ai
nostri clienti. Le competenze e pro-
fessionalitadiErredi contribuiranno
arafforzare ulteriormente lapresen-
za del nostro gruppo in Pugliax.
Perquantoriguardal’annofiscale
2024-2025 per il Gruppo Dacsi chiu-
deraafine giugno conun fatturatodi
oltre un miliardo controigoo milioni
del passato esercizio. «E un incre-

I1 Gruppo Dac rileva Erredi:
piu forte nel Mezzogiorno

mentoadoppiacifra-continual’ad -
aconfermadiunmercatoincrescita
anche se afflitto da oscillazioni dei
prezzisualcune categorie diprodotti
€ materie prime».

La strategia del gruppo continua
lungolastradadelservizio allerealta
dellaristorazione, cuiDacvendean-
cheprodottia propriomarchio (Mdd),
conunapresenzapilicapillaresul ter-
ritorio. Sono oltre 700 gli agenti di
venditaeunasquadracommercialee
dedicataall’estero.Idientiattivipitidi
25mila mentrele referenze sono pitt
dizomilatrasecco, fresco, surgelati,
vino, beverage enon food.

«Rimarremo focalizzati su una
sempre maggiore capillaritidellano-
stra offerta sul territorio nazionale,
siatramitela crescitaorganicasiaper
linee esterne - anticipa Scuola -. Se
perlaprimailnostro obiettivo fonda-
mentale &l continuo rafforzamento
dellaforzavenditae un ulteriore spe-
cializzazione merceologicacon mag-
giorattenzionealle nicchie di merca-
toad alto valore aggiunto, sul fronte
esterno continueremoavalutareop-
portunita di sviluppo grazie arealta
che abbiano un radicato consolida-
mento regionale 0o macro-regionale».

Per quanto riguarda il sentiment
verso il periodo estivo Scuola & otti-
mista: «L’estate sembra promettere
bene, conprenotazionidimerciinau-
mentodel10-15% - raccontal’ad -.Sa-
ranno determinanti le condizioni
meteorologiche, soprattutto perlafa-
scia di turismo mordi e fuggi che &
semprein crescitainquesti ultimian-
ni.Invecele evoluzioni geopolitichee
monetarie saranno quelle che in-
fluenzeranno il turismo straniero, pitt
legatoa soggiorni medio-lunghix». Il
GruppoDaceéstatoassistitonell’ope-
razione per gliaspettilegalidallo Stu-
dioLogotetaRossettoe pergliaspetti
fiscalidallo Studio Sacco & Partners.
Errediéstataassistitanell’operazione
per gliaspettilegali dallo Studio Nen-
cha Mario e dallo Studio Palazzese
Francesco per gli aspetti fiscali.

enrico.netti@ilsole24ore.com
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